
Sellmore Sales-Control
Sage 100 CRM Add-on

Das Add-on
Sie möchten, dass Ihr Vertrieb alle A-Kunden halbjährlich besucht und einmal im Quartal anruft?
Kein Problem. Als Vertriebsleiter definieren Sie die Frequenz der Vertriebstätigkeiten, Ihr Sage
CRM sorgt mit dem Sellmore Add-on Sales Control für die einwandfreie Planung. Nach dem
Abgleich der Eingabe mit den letzten beim Kunden hinterlegten Vertriebsaktivitäten sieht Ihr
Vertriebsmitarbeiter beim nächsten Log-in, bis wann er den Kunden wieder angerufen haben
muss. So können Termine vorausschauend geplant werden.

Sellmore Sales-Control
Für eine effiziente und strategische Steuerung Ihres Vertriebsteams.

Übersicht der geplanten Aktionen für den ausgewählten Vertriebsmitarbeiter

Stand: Juni 2022

Die Hauptfunktionen
• Controlling der Vertriebsaktivitäten für Vertriebsleiter und -mitarbeiter
• Bestimmung der Aktivitätenfrequenz für jeden Kunden des zuständigen

Vertriebsmitarbeiters
• Handlungsanweisungen nach Klassifikationen - individuell nach Gebiet, Umsatz, etc.

einteilbar
• Festlegen der Zeitabstände, in denen die Aktivitäten erbracht werden müssen
• Übersicht für Vertriebsmitarbeiter mit den für sie geplanten Aktivitäten für ihren

Kundenstamm
• Sortierung der Aktivitäten nach Fälligkeit und Überfälligkeit
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